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Glasfasernetz: Wer soll das bezahlen?

TELEKOM Schweizer Kunden massten bereit sein, fir Glasfaser-Telekomleistungen rund 60 Prozent mehr zu bezahlen als heute - und das in einem
Markt, in dem die Preise eigentlich nur sinken. Nur dann werden sich die Investitionen in die teure neue Telekom-Infrastruktur jemals rechnen.

NICOLE KIRCHER

s sind gigantische Summen,
E welche die Telekomkon-

zerne in den Aufbau der
Glasfasertechnologie investieren.
8 Mrd Fr. wird die Swisscom in den
ndchsten sechs Jahren in die Infra-
struktur stecken, mehr als 2 Mrd.
davon entfallen auf den Glasfa-
serausbau. Seit einigen Monaten
sind in gewissen Regionen erste
Testangebote fiir Privatkunden er-
héltlich - der Einstiegspreis liegt
bei 59 Fr. pro Monat.

Parallel zur Swisscom investie-
ren auch diverse lokale Elektrizi-
titswerke (EWs) Hunderte Millio-
nen in ein Glasfasernetz. Und seit
kurzem bietet auch die Cablecom
sogenannte «Fibre Power»-Dienste
an. Das Einstiegsangebot kostet
ebenfalls 59 Fr. pro Monat, wirklich
schnell wird es dann fiir 95 Fr. pro
Monat.

Wird an Kunden vorheigeplant?

Die grosse Frage ist nur: Ma-
chen sich die neuen Breitband-
Angebote fiir die Betreiber auch
bezahlt? Die Beratungsfirma Bain
hat dazu in Zusammenarbeit mit
Liberty Global Policy Series eine
empirisch breit abgestiitzte euro-
péische Studie erarbeitet, die der
«Handelszeitung» vorliegt. Darin
wird die Situation in Westeuropa
nidher beleuchtet - inklusive des
Schweizer Marktes. Bezogen auf
die Schweiz warnen die Berater
davor, das Thema «Breitband-Zu-
gang» insbesondere von poli-
tischer Seite derart zu forcieren,
dass an den effektiven Kundenbe-
diirfnissen und betriebswirtschaft-
lichen Break-even-Uberlegungen
vorbeigeplant werde.

Dieses Fazit passt ins Bild, das
auch Cablecom in der Offentlich-
keit zeichnet. Doch dass das Ca-
blecom-Mutterhaus die Studie
mitfinanziert habe, sei fiir die Er-
gebnisse irrelevant, betont Bain-
Telekom-Experte Jens Schédler:
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Teure Infrastruktur der Zukunft: Glasfaserkabel |5sen Kupferkabel ab.

«Fiir ein Gefilligkeitsgutachten ~Bendtigte Internet-Bandbreiten
Prognose fiir Westeuropa zeigt: Den meisten Nutzern reichen bis zu 25 MBit/s

wiirden wir uns nicht hergeben.»

Interessant sind die Schlussfol-
gerungen allemal. Konkret rech-
nen die Bain-Spezialisten vor, dass
sich die hohen Investitionen in die
neue Infrastrukturgeneration in-
nert niitzlicher Frist kaum einspie-
len lassen. Selbst wenn die Nach-
frage nach Glasfasern auf 100%
steigen wiirde, miissten die Preise
fiir die Kunden um rund 60% in die
Hohe gehen, damit sich die Glas-
faserinvestitionen innerhalb von
fiinf Jahren bezahlt machen. Be-
trigt die Nachfrage nur 25%,
miissten sich die heutigen Preise
fiir die Kunden gar verdreifachen.

Auch auf einen Zeitraum von
10 Jahren gerechnet wire es fiir
Telekomanbieter ohne happige
Preiserhéhungen nicht mdglich,
ihr Investment wieder einzuspie-
len. Besser sieht die Rechnung fiir
die Kabelnetzbetreiber aus: Weil
die fiir die neuen Dienste ihre be-
stehende Infrastruktur nur auf-
riisten miissen, steigen hier die
Kosten bei angenommenen 100%
Marktpenetration und 5 Jahren
Amortisationszeit um lediglich
11% an. Doch auch das ist heikel:
Preissteigerungen im Telekom-
markt sind sich die Kunden nicht
gewohnt. Bisher drehte die Spirale
stets nach unten - und wenn die
Preise mal gleich blieben, gab es
dafiir mehr Leistung,

Noch keine Kostenwahrheit

Ein Blick auf die bisher verfiig-
baren, ersten Glasfaser-Angebote
der Swisscom zeigt: Die volle Leis-
tung mit sehr hohen Bandbreiten
wird derzeitnoch nicht angeboten.
Swisscom-Sprecher Sepp Huber
erklart: «Kunden sind nur bereit
mehr zu bezahlen, wenn iiber
Glasfasern auch mehr Leistung,
zusédtzliche Angebote oder mehr
Komfort offeriert wird. Bezieht der
Kunde die gleiche Leistung statt
auf Kupfer via Glasfaser, so bleibt
auch der Preis gleich.»
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Wie viel Kunden dereinst wirk-
lich zahlen miissen, ist also noch
véllig offen - wohl iiber 100 Fr. pro
Monat. Klar scheint einzig, dass es
fiir die extrem hohen Bandbreiten,
die Glasfasertechnologie ermagli-
chen wird, vorldufig noch kaum
Anwendungen gibt. «Die nédchsten
fiinf Jahre brauchen Privatkunden
allerhochstens Bandbreiten von
rund 100 MBit/s», prognostiziert
Schédler. Um diese Bandbreite zu
erreichen, wiirden die Koaxialka-

«Die ndchsten fiinf
Jahre brauchen Privat-
kunden nur Bandbreiten
von rund 100 MBit/s.»

bel der Kabelnetzbetreiber rei-
chen. Fiir eine Mehrheit der Kun-
den reichten gar 50 MBit/s, sagt
Schidler (siehe Grafik). «Und das
ist mit den bisherigen Kupferka-
beln machbar.»

Schwierig zu rentabilisieren ist
gemiss Schadler der Einstieg ins
Glasfasergeschift auch fiir die
lokalen Elektrizititswerke (EW).
«Der grosste Minuspunkt im Ver-
gleich etwa zu einer Swisscom ist,
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dass die EWs {iber keine bestehen-
de Kundenbasis im Telekombe-
reich verfiigen», sagt Schédler. Tat-
sdchlich arbeitet beispielsweise
das Elektrizitdtswerk in Ziirich mit
kleineren sowie auch mit grossen
Telekomanbietern wie Orange und
Sunrise zusammen. Die EWs direkt
werden keine Vertrage mit privaten
Glasfaserkunden abschliessen,

EWs: Langfristiger Horizont

Dafiir kénnten die EWs ihre
Glasfaserinvestitionen sehr lang-
fristig betrachten, da sie als Be-
triebe mehrheitlich in Staatsbesitz
keinen Druck zur kurzfristigen Ge-
winnmaximierung hétten. Kein
Wunder, betonen die EWs selbst
bei jeder Gelegenheit, bei Glasfa-
sern handle es sich um ein «Gene-
rationenprojekt» und es sei nicht
auf kurzfristige Gewinnmaximie-
rung ausgelegt.

Doch selbst mit einem langen
Lebenszyklus werde die Rechnung
fiir die EWs nicht einfach, legt
Schédler dar. Und erginzt: «Im
Prinzip haben die EWs einen gros-
sen Dienst in Sachen Glasfaser-
technologie bereits geleistet: Sie
haben die Swisscom dazu gebracht,
schneller selbst zu investieren.»




